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Yurt d›fl› servis ve sat›fl dan›flmanlarm›z için her y›l düzenlenen
e¤itim programlar›
HAS D›fl Ticaret taraf›ndan her y›l, yurt d›fl› mümessil firma teknik personel
ve sat›fl dan›flman› e¤itim programlar› düzenlenmektedir. Bu e¤itim
program›nda, sat›fl becerilerini gelifltirme ve yeni ürünler hakk›nda son bilgiler
mümessil firmalara aktar›lmaktad›r, bu kapsamda  Hindistan,
Pakistan,Bangladefl, Özbekistan, Suriye, Kolombiya, Endonezya, Çin,
M›s›r, Bulgaristan ve di¤er ülkelerde hizmet veren mümessil firma yetkilileri
ve sat›fl dan›flmanlar› ile birlikte 1 hafta boyunca teorik ve pratik sat›fl bilgilerini
gelifltirme çal›flmalar› yap›lmaktad›r. Farkl› tip  kumafllar hakk›nda makinelerin
nas›l ve ne flekilde sonuçlar verdi¤i, kumafllar›n HAS makineleri ile nas›l
de¤er oluflturdu¤u ve bu de¤erin pazarda beklentileri nas›l yüksek
seviyelerde karfl›lad›¤›n› gösterecek çal›flmalar gerçeklefltirilmektedir. Sat›fl
departmanlar› ve de servis hizmetleri teknisyenleri  için yap›lan bu e¤itimler
6 ayda bir teknik personel ve sat›fl temsilcileri için olmak koflulu ile, her y›l
düzenli olarak gerçeklefltirilmektedir. Ayr›ca mümessil firma yetkililerinin
motivasyonuna da önem veren HAS yetkilileri, belli sat›fl hedeflerini
yakalayan sat›fl dan›flmanlar› ve üstün hizmet sa¤layan teknisyenleri için
Türkiye'de özel tatil f›rsatlar› da sunuyor.

The annual technical and sales consultant training programme
At this training programme, the newest information about products and new technics in order to improvement of sales skills were given
to the foreign agencies. Through the week, with the sales consultants and agecies authoroties from India, Bangladesh, Pakistan,Uzbekistan,
Syria, Columbia, Indonesia, China, Egypt and Bulgaria, studies were realized in order to improve their theoretical and practical sales skills.
Also, they have a chance to see new and fashion fabrics and what kind of results will be taken with the machines. Studies were realized
about how to create value of fabrics with HAS machines and how to meet expectations at high degree in the market. This programmes,
which has been arranged only for technical personel and representatives of sales departments, will be held every year semi-annually.
Besides, HAS authorities, who give high importance to its agencies motivation, offer special holiday opportunities in Turkey for sales
consultants who reach to determined targets.

11



HAS-TRADE SRL
Seconda Strada 8
20090 San Felice
Segrate - Milano Italy
Tel: +39 (02) 70309288
Fax: +39 (02) 70309210
E-mail:  sales@hastrade.com

HAS DIfi T‹CARET LTD. fiT‹.
Velimese Yolu Uzeri
Corlu TR-59600
Tekirdag / Turkey
Tel. +90 (282) 674 48 84
Fax +90 (282) 674 48 96
E-mail:  sales@hastrade.com

MDS FUTURE PTE LTD
10, Anson Road, #05-17
International Plaza 079903, Singapore
Tel +65 9009 9347
Fax +65 6401 3939
Email: info@mds.com.sg
www.mds.com.sg
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